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Altersvorsorge — Ganzheitliche Beratung



Ansgar Lurwer.
Griinder Advision360 7
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UBERZEUGEN: BERATUNGSTECHNOLOGIE

*  Geflihrter Beratungsprozess liber Web-based
Software

z = _-... —_ e Kundenindividuelles Analysedokument inkl.

—— n_Mm\'I/ _.,, Produktlosung

BEGEISTERN: MARKETING HUB

*  Fertige (digitale) Marketingkampagnen (Flyer,
Posts, Mailings, Whitepaper ...)

*  Direkter Download und CD-Anpassung ohne
Designkenntnisse

* Innovative Themen mit hohem Praxisbezug
IDD-zertifizierte digitale Learning- Konzepte,
die SpaR machen!




L) Warming Up!

Warum die Altersvorsorge kein
iPhone ist!

/
/ VisIo.



Warum wird das Thema Altersvorsorge aufgeschoben?

Kundensicht

@

Das Problem
Finanz- und 'I .
Vorsorgeberatung ist

komplex und aufwandig!

— @ Mangelnde Transparenz liber die Situation

Angebotsiiberlastung und Komplexitat

Da konnen wir helfen!!

2=> Aber wie?

Beratersicht
gﬂ

[
/

95%* der Menschen wissen, — Transparenz schaffen!
dass Sie fiir den Ruhestand
vorsorgen miissen.

smmmntl - Alternativen aufzeigen!

Losungen Prasentieren!

g o
D roart

ABER: nur 23%* der

Menschen wollen aktiv
Altersvorsorge betreiben.

— Auf Risiken hinweisen!

VisIo.

* Deutsche Renteninformation e.V.



| ) Transparenz schaffen!
p A el ) Alternativen aufzeigen!

R ) Losungen prisentieren!

S ) Technik macht’s maoglich.
S ) Den Kunden aufmerksam machen! /
/ isio,

AGENDA

Ganzheitliche Beratung
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{) Transparenz schaffen!

Ist die Altersvorsorge schon in
trockenen Tichern?

/
/ VisIo.



Transparenz schaffen!

Woran denken unsere Kunden beim Thema
Altersvorsorge?!

Riester-Rente?

Rentenliicke?

Gesetzliche
Rentenversicherung?

Betriebliche
Altersvorsorge?

Fonds & Aktien?




Berufsleben Rentenalter

Transparenz schaffen!

Worum geht es beim Thema Altersvorsorge?

e

[ -

Gehalt o. Einkommen aus
Selbststandigkeit
Evtl. weitere Einnahmen

e Gesetzliche Rente u. ggf.
betriebliche Altersvorsorge
e Evtl. weitere Einnahmen

.. das reicht fir viele jedoch
hauflg nicht aus!

Alles klar!

Doch was kann man tun, um das
herauszufinden und vor allem,
was kann man machen?

Genau darum geht es bei der
Planung der Altersvorsorge?

+ Einbeziehung der beruflichen u.

familiaren Situation
[
/ lisio



Transparenz schaffen!

Ziel: Die heutige und zukiinftige Situation verstehen!

»
S

Berufsleben Rentenalter

visio
@‘Ausgaben Einnahmen ‘fSparen / 60




Transparenz schaffen!

Auf was man in jedem Fall achten sollte!

Steuern & Sozialabgaben — auch im Ruhestand!

Positive & negative Gehaltsveranderungen

Inflation vor Rentenbeginn und im Ruhestand

Bis Rentenbeginn entfallende Ausgaben

/I visio

Im Rentenbezug steigende Ausgaben



L) Alternativen aufzeigen!

Viele Wege fuhren nach Rom!

/’ VisIo.



Unterschiedliche Alternativen: Viele Wege fuhren nach Rom.

Wie funktioniert eine Rentenversicherung
©

3. Rendite durch
Staatliche
Forderung

1. Rendite im

Rentenbezug
2. Rendite in der
Ansparphase
Berufsleben Rentenalter
" Rentenbeginn

Einnahmen i" Sparen /I ”ISIO



Unterschiedliche Alternativen: Viele Wege fuhren nach Rom.

Das Maximum aus der Rentenversicherung
herausholen!

[
/ visio



Unterschiedliche Alternativen: Viele Wege fuhren nach Rom.

Die Ansparphase

[
/ visio



Unterschiedliche Alternativen: Viele Wege fuhren nach Rom.

Renditeabhangigkeit unterschiedlicher Produkte

In der Ansparphase

FRV Ohne Ga ra ntie Kapitalmarktentwicklung

Kapitalmarktentwicklung
+ Sicherungsvermogen

FRV mit Garantie

Konventionelle RV Sicherungsvermégen

Kapitalmarktentwicklung
+ Sicherungsvermogen

Indexpolicen

, Beriicksichtigung der unterschiedlichen Anlageformen [
/ wisio,



Unterschiedliche Alternativen: Viele Wege fuhren nach Rom.

Was darf es sein? Sicherheit, Rendite, oder beides?

|
‘ l /\
Sicherheit

[
/ visio



Unterschiedliche Alternativen: Viele Wege fuhren nach Rom.

Die Entsparphase

[
/ visio



Unterschiedliche Alternativen: Viele Wege fuhren nach Rom.

Renditeabhangigkeit unterschiedlicher Produkte

FRV ohne Garantie

FRV mit Garantie

Konventionelle RV

Indexpolicen

In der Ansparphase In der Rentenphase

Kapitalmarktentwicklung Sicherungsvermogen

Kapitalmarktentwicklung

. . Sicherungsvermogen
+ Sicherungsvermégen

Sicherungsvermogen Sicherungsvermogen

1.
2.

Kapitalmarktentwicklung

. .. Sicherungsvermogen
+ Sicherungsvermégen

Beriicksichtigung der Ansparphase und der Rentenphase
Beriicksichtigung der unterschiedlichen Anlageformen

[
/ visio



Unterschiedliche Alternativen: Viele Wege fuhren nach Rom.

These: Der Rentenfaktor spielt nur eine untergeordnete
Rolle!

e —
Niedrige
Gesamtrente === Hohe
== Gesamtrente
S—
Hohe ]
Garantierente — == R Geringe
™  Garantierente
e —

Produkt A Produkt B

FAZIT:
Ein hoher Rentenfaktor ist nett,

S entscheidend ist jedoch die Gesamtrente!

/
. Garantierte Rente Uberschussrente / ”ISI 0



Unterschiedliche Alternativen: Viele Wege fuhren nach Rom.

Staatliche Forderung

[
/ visio



Unterschiedliche Alternativen: Viele Wege fuhren nach Rom.

Wie berechnet man die staatliche Forderung?

Monatliche Beitradge fiir einen Rentenbeginn mit 67:
Alter: 30 Jahre

Gehalt: 3.500 €

Bis. Entgeltpunkte: 5 Entgeltpunkte

Zusatzliche
Nettorente: monatlich

123 €

Kinder: 99 € 100 € (123 €)

(162 €) (164 €) [4,06]
[5,03] [4,98]

Riirup Riester bAV pAV
(Schicht 1) (Schicht 2) (Schicht 2) (Schicht 3)

il [
Erlduterung: Effektivbeitrag; (Zahlbeitrag); [Auszahlung je 1€ Einzahlung] i WS’O



Unterschiedliche Alternativen: Viele Wege fuhren nach Rom.

Auf was man in jedem Fall achten sollte!

Auch im Ruhestand das Geld fiir sich arbeiten lassen

In der Ansparphase Renditen mitnehmen

Renditen richtig einschatzen

Staatliche Forderung individuell berechnen

/
/ visio

Immer alle unterschiedlichen Einkunftsarten berucksichtigen



) Die optimale Altersvorsorge ermitteln.

Individuelle Losung

/
J VisIo.



Individuelle Losung: Die optimale Altersvorsorge ermitteln.

Die passende Kombination zur Absicherung einer
Rentenliicke von monatlich 881 €!*

Sonstiges

Rentenliicke

Mobilitat

% Lebensmittel

Rentenbeginn

*Beispielperson: 30jdhrige; monatliches Einkommen von I ”ISIO
3.500¢€, gesetzlich kranken- und rentenversichert, keine /

bestehenden Absicherungen.



Individuelle Losung: Die optimale Altersvorsorge ermitteln.

Die passende Kombination zur Absicherung einer
Rentenliicke von monatlich 881 €!*

Variante 1
‘ \ Mobilitit
an
3 =

Lebensmittel

Sonstiges

Rentenliicke

Absicherung Uber eine bAV:
* Nettorente: 1.000 €
* Effektivbeitrag: 136 €

Rentenbeginn

*Beispielperson: 30jdhrige; monatliches Einkommen von
3.500¢€, gesetzlich kranken- und rentenversichert, keine
bestehenden Absicherungen.

[
/ visio



Individuelle Losung: Die optimale Altersvorsorge ermitteln.

Die passende Kombination zur Absicherung einer
Rentenliicke von monatlich 881 €!*

Variante 2
‘ \ Mobilitit
an
3 =

Lebensmittel

Sonstiges

Rentenliicke

Absicherung Uber eine private Altersvorsorge:

* Nettorente: 881 €
* Effektivbeitrag: 197 €

Rentenbeginn

*Beispielperson: 30jdhrige; monatliches Einkommen von
3.500¢€, gesetzlich kranken- und rentenversichert, keine
bestehenden Absicherungen.

[
/ visio



Individuelle Losung: Die optimale Altersvorsorge ermitteln.

Die passende Kombination zur Absicherung einer
Rentenliicke von monatlich 881 €!*

Rentenliicke L . % .
(zusétzliche Ausgaben) Absicherung Uber einen Fondssparplan

Variante 3
‘ v Mobilitit
an
=

Lebensmittel

Sonstiges

Rentenliicke
(lebensnotwendige Ausgaben)

. Absicherung lber eine Riirup-Rente

Rentenbeginn

*Beispielperson: 30jdhrige; monatliches Einkommen von / ”ISIO
3.500¢€, gesetzlich kranken- und rentenversichert, keine /

bestehenden Absicherungen.



Individuelle Losung: Die optimale Altersvorsorge ermitteln.

Die passende Kombination zur Absicherung einer
Rentenliicke von monatlich 881 €!*

Rentenliicke __ Absicherung Uber eine private Altersvorsorge:
(zusatzliche Ausgaben) e Nettorente: 447 €

Variante 4
‘ \ Mobilitit
an
3 =

Lebensmittel

Sonstiges

Rentenliicke __ Absicherung Uber eine bAV:
(lebensnotwendige Ausgaben) e Nettorente: 443 €

Effektivbeitrag (gesamt): 173 €

Rentenbeginn

*Beispielperson: 30jdhrige; monatliches Einkommen von / ”ISIO
3.500¢€, gesetzlich kranken- und rentenversichert, keine /

bestehenden Absicherungen.



Individuelle Losung: Die optimale Altersvorsorge ermitteln,

Auf was man in jedem Fall achten sollte!

Ausgaben clustern — lebensnotwendige und sonstige Ausgaben

Absicherung von lebenslangen Ausgaben lber
eine Rentenversicherung

Absicherung von variablen Ausgaben Uiber eine
Fondsanlage oder private Altersvorsorge

Moderne Rentenversicherung sind oft flexibler,

als man denkt
[
/ lisio.




() Technik macht’s moglich!

Schritt fiur Schritt die optimale
Losung herleiten!

/
/ VisIo.



BERATUNGSTECHNOLOGIE

Bausteine (Auszug)

Analysen

Rentenliicke / Sparpotenzial

@\

Produkt- und Renditevergleich

L Vergleich unterschiedlicher Rentenarten

Schichtenvergleich

Vermogensplan / Finanzplaner

% Risikofinder (Fonds / Rentenversicherung)

~

J

Losungen

Konzept ,,Rendite3“

Q\

Konzept ,,Best of“

Gesetzl. Rente vs. private Altersvorsorge

Fondsanlage vs. Rentenversicherung

Konzept , Die Bausteinrente”

Konzept ,,Die Bedarfsrente“

(8) (>

&

Wie unsere Technologie funktioniert.
Individuelle Auswahl der Analysebausteine.

Individuelle oder
vorkonfektionierte
Analyse

Ausgewadhlter Baustein A

Ausgewadhlter Baustein B

Ausgewahlter Baustein C

Personliches Branding

/I visio



BERATUNGSTECHNOLOGIE Wie unsere Technologie funktioniert.
= Berechnung individueller Losungskombinationen.

Individuelle Faktoren Individuelle Kundenanalyse
& Vorsorge-Empfehlung

Simulation von bis zu 100 potenziellen Szenarien pro Lebensjahr,

. 1000 Iterationen pro Rechnung und 200 Simulationen pro Sekunde
Rendite &
. i 0 BAUSTEIN 1
Kapitalmarktentwicklung
Steuern & 0 BAUSTEIN 2
staatliche Forderung
Versicherungen & a BAUSTEIN 3
@ Fonds * Q
Beruf &
e Gehaltsentwicklung ®-
Familidre Situation o . I.Erge!:)n.ls:
(heute & in Zukunft) Eine individuelle
Analyse
= Aktueller Heute Renten- Voraus- y
Ce] 0o Eintritt sichtliches
Vorsorgestatus Lebensalter

/
/ visio



BERATUNGSTECHNOLOGIE Wie unsere Technologie funktioniert.
= Hochwertige Dokumente & verstandliche Ergebnisse.

ANALYSE
INDIVIDUELLE
ALTERSVORSORGE

Wie hoch ist mein Finanzbedarf in der Zukunft (in der Rente) und wieviel
sollte ich zurticklegen, um diesen Bedarf zu decken?

enditeerwartung beantworten zu kénnen, kann man die
Mo r i

besonders gute Entwicklungen

ebnisse kann man dann sortieren und zufolgenden drei

‘
ORSORGE ‘
= i ktszenarien die i richtig 4 <
IHRE GANZ PERSONLICHE GUIDELINE ZUR fedichen Produkte it snem finanzma

OPTIMALEN ALTERSVORSORGE UND
FINANZPLANUNG.

Was passiert, wenn sich meine persénlichen Lebensumstdnde dndern
(bspw. Familiengriindung, Immobilienkauf, Job-Wechsel, Pflege der Eltern)?

Ihr persénlicher Ansprechpartner:

MNSA  \NALYSE INDIVIDUELLE  DIE BERUFSUNFAHIGKEIT
RSN 1 TERSVORSORGE

Telefon 0222:
Mobil 0177 7

Mittlerer Optimistischer
www.musterv Gute Zeiten! Verlauf Verlauf
info@muster: P

Den Moment genieBen. Den Riickenwind mitnehment! Die positiven Dinge mitnehmen! Wir alle wiinschen
uns natiirlich, dass es beruflich, aber vor allen Dingen privat gut 3uft. In diesen positiven Phasen sollte
man natirlich auch den Blick nach vorne richten und nicht standig das Haar in der Suppe suchen. Dennoch
wissen wir auch, dass sich Privates und Berufliches oftmals verbinden und manchmal leine Ereignisse zu
groen Stolpersteinen werden kénnen. Deshalb beschaftigen wir uns auch in guten Zeiten mit den
schlechten Zeiten, damit diese m3glichst gar nicht erst auftreten. Das dauert auch nicht lange und-tut nicht
weh. Die eigene Situation zu verstehen gibt lediglich Sicherheit, sodass man in der Lage ist, mdgliche
Risiken abzufangen und den Blick wieder auf die Erfolge lenken kann.

LI 4

Was decke ich mit vorhandenen Anlagen (bspw. bAV, Rentenversicherungen,
Fonds) bereits ab und wie wirken diese im Gesamtbild?

Schlechte Zeiten!

Man denkt oft, dass es einen selbst nicht t Fsunfahigkeit kommt es allerdings
Sfter, als man denkt. Durchschnittlich muss jeder vierte Arbeitnehmer aus gesundheitlichen Grinden
vorzeitig seinen Beruf aufgeben oder ganz aus dem Ar iden.*

Welche Vorsorge- und Anlageoptionen sind fiir meine individuelle Situation
vorteilhaft?

Als Auslsser fiir eine Berufsunfahigkeit denkt man schnell an kérperliche Beeintréchtigungen und Unfalle.
Bei bestimmten Berufsgruppen ist natiirlich ein Unfallrisiko auch haher einzuschatzen, insgesamt sind
jedoch Krankheiten zu 90 % der Grund fir eine Berufsunfahigkeit. Besonders Gemiits- und
Nervenerkrankungen spielen in unserer schnelllebigen Zeit eine immer gréBere Rolle

Ursachen einer Berufsunfahigkeit.

Sonstige
12.2%

Was passiert mit meiner Planung, wenn sich 6konomische Umsténde
dndern (bspw. Veréinderungen an den Kapitalmdrkten)?




Wie unsere Technologie funktioniert.
Hochwertige Dokumente & verstandliche Ergebnisse.

BERATUNGSTECHNOLOGIE

ANALYSE INDIVIDUELLE
ALTERSVORSORGE

ANALYSE INDIVIDUELLE DIE BERUFSUNFAHIGKEIT RENDITE®

ALTERSVORSORGE

ANALYSE

Rendite®: Drei Renditequellen fiir Ihre Altersvorsorge!

INDIVIDUELLE

ALTERSVORSORGE

IHRE GANZ PERSONLICHE GUIDELINE Z{reee Ty
OPTIMALEN ALTERSVORSORGE UND
FINANZPLANUNG.

Ihr persénlicher Ansprechpartner:

ALTERSVORSORGE

Als Erganzung zu |hrer bisherigen Absicherung haben wir folgende Bausteine

BAUSTEINRENTE

ausgewahlt, um lhr Versorgungsziel zu erreichen:

e,

>

<

$

Gute Zeiten! «

Den Moment genieBen. Den Riickenwind mitnehmen! Die positiven Dinge mitnehmen! Wir alle wiinschen
uns natiirlich, dass es beruflich, aber vor allen Dingen privat gut l&uft. In diesen positiven Phasen sollte
man natirlich auch den Blick nach vorne richten und nicht standig das Haar in der Suppe suchen. Dennoch
wissen wir auch, dass sich Privates und Berufliches oftmals verbinden und manchmal Kleine Ereignisse zu

groBen Stolpersteinen werden kannen. Deshalb beschaftigen wir uns auch in guten Zeiten mit den
schlechten Zeiten, damit diese méglichst gar nicht erst auftreten. Das dauert auch nicht lange und tut nicht
weh. Die eigene Situation zu verstehen gibt lediglich Sicherheit, sodass man in der Lage ist, mogliche

Risiken abzufangen und den Blick wieder auf die Erfolge lenken kann.

feiten!

%:ﬂ {, dass es einen selbst nicht treffen wird. Zu einer Berufsunfahigkeit kommt

Idenkt. Durchschnittlich muss jeder vierte Arbeitnehmer aus gesundheitlich
#n Beruf aufgeben oder ganz aus dem Arbeitsleben ausscheiden.”

o O
b fir eine Berufsunfahigkeit denkt man schnell an kbrperliche Beeintréchtigun

i Berufsgruppen ist natilrlich ein Unfallrisiko auch héher einzuschatzen, in
heiten zu 90 % der Grund fir eine Berufsunfahigkeit. Besonders Gemiits- ui

Jeder vierte Arbeitnehmer muss aus gesundheitlichel

Grinden vorzeitig seinen Beruf aufgeben.*

ANALYSE INDIVIDUELLE
ALTERSVORSORGE

RENDITEVERGLEICH

Mit Kapi ktszenarien die 1 richtig eins
Um die Frage nach einer méglichst realistischen Renditeerwartung bea
unterschiedlichen Produkte mit einem finanzmathematischen Modell b
simulieren. Bei diesen sind dann natirlich besonders schlechte, maBige
vorhanden. Die unterschiedlichen Renditeergebnisse kann man dann st
Szenarien/Kennzahlen zusammenfassen

Altersvorsorge ist eigentlich eine einfache Sache. Im Wesentlichen geht es darum, dass man whrend des
Berufslebens Geld anspart, um dann im Rentenalter von den Ersparnissen leben zu kénnen. So einfach so
gut! Schén ware es allerdings auch, wenn man ,heute® auf maglichst wenig verzichten muss und dennoch
,spéter” viel im Rentenalter zur Verfigung hat. Das Schéne ist, dass das grundsatzlich moglich ist,
insbesondere wenn man friih anfangt und gleichzeitig eine gute Verzinsung auf das angesparte Guthaben
erhilt. Aus diesem Grunde haben wir fiir Sie die drei wesentlichen Renditetreiber bei einer Altersvorsorge
identifiziert und méchten Ihnen mit der nachstehenden Analyse aufzeigen, wie sich bei den
unterschiedlichen Varianten Ihr Sparbeitrag verandert, wenn Sie im Rentenalter eine zusétzliche
monatliche Rente* zur Verfiigung haben méchten. Dabei haben wir natirlich die relevanten EinflussgréBen
wie Steuern, Sozialversicherungen etc. beriicksichtigt:

THRE MONATLICHE >
HUNSCH-RENTE Ihr monatlicher
Netto-Beitrag

Was haben wir gemacht?

"Kopfkissen- Um fiir den Ruhestand vorzusorgen, kénnten Sie auch
Methode" einfach jeden Monat etwas auf dem Konto ohne Verzinsung

liegen lassen oder eine Rentenversicherung wahlen, die keine
. Rendite erzielt. Di a
anders formuliert der Beitrag hoch

Produktart kungen spielen in unserer schnelllebigen Zeit eine immer groBere Rolle. T S e o N T
Max Mustermann - - — i T— eshalb haben wir fir Sie eine Rentanversicherung gewshit,
iner Berufsunfahigkeit Ansparen bei der sich Ihre Beitrige maglichst gut verzinsen. Wie wi
Mustermann GmbH greit. , darauf kommen, erklaren wir auf den nachfolgenden Seiten.
Pessimistischer Verlauf
Musterstranad ‘ somtige imisti u Mittlerer Verlauf . v s
11111 Musterstadt Anbister o A o A 12.2% Die verschiedenen Altersvorsorgeprodukte unterscheiden sich jetzt nat re angesetzte Verzinsung: 4,62 % p. 2.
Telefon 02225 225 2255 E untersehiedlichenkenditern jsweilsisustallen Staatliche T ——
" ¥ Rl In der folgenden Tabelle sehen Sie den Vergleich zwischen einem Prod Férderang e s e e
Mobil 0177 777 7777 7.2% Nervent  ausschlieBlich kapitalmarktnahe Anlage) und einem Produkt mit einer ¢ eI e S paeon- ¥ oY e
Produkt Rentenbeginn mindestens die eingezahlten Beitrage zur Verfigung stet und damit erhalten Sie einen Effektivbeitrag von: 80,00 €
Wi miisterwebsiterde 9 Relax Rente Relax Rente Relax Rente Relax Rente angenommen, dass Sie bis zu Ihrem Rentenbeginn® einen monatlichen
o i Analyse kinnen Sie die folgenden Renditeerwartungen (beispielhaft) fe
info@mustermann-makler.de \ Rendite im Oftmals wird nur dariiber gesprochen, wie man beim Sparen
Schicht \ Krebs P T Stieeh Mi Rentenbezug méglichst hohe Zinsen erhélt. Auch im Rentenalter konnen
i T i Fo 16.2% essimistischer | Sie Ihr Geld weiter fir sich arbeiten lassen und damit noch
_— Verlauf Vi einmal Ihre Rente steigern oder anders herum, den Beitrag
—— -
‘ reduzieren.
'
Ve E A4
errentungsart Herz- und Ge¢
Erhéhte Startrente Erhohte Startrente Erhohte Startrente Erhohte Startrente .
2 Produkt (ohne Garantie)
| Skellet- und Bewegungsaparat (fondsgebunden Rentenversicherung)
22.7%
Renditeannahme
chancenorientiert
|-‘ 4,79 % 4,79 % 4,79 % 4,79%
Deutsohe Rentonversicheru Rendite p.a.
Bruttorente entsparen
= 9.345¢€ 9.345¢€ 9.345€ 9.345€
=
Produkt (mit Garantie)
Zahibeitrag (hybride Rentenversicherung)
O 2280€ 2280€ 2.280€ 2.280€ 1,62 % 5,65 % 6,65 %
ausgewogen
Rendite p.a. Rendite p.a. Rendite p.a.
Effektivbeitrag
1.800 € 1.800€ 1.800€ 1.800€ ansparen LU

*Angenommene Beitragszahldauer in Jahren: 37 Jahre




Den Kunden auf den Geschmack bringen!

Viele Kunden wissen gar nicht, was
sie verpassen!

/
/ VisIo.



Den Kunden auf den Geschmack bringen!

Mehrwerte aufzeigen und den Gap zwischen Akquise
und Beratung schlief3en.

Bedarf

»Ich weifs, dass ich etwas fiir meine Vorsorge
tun muss, aber es ist alles viel zu komplex und
intransparent. Wer kann mich vertrauensvoll
unterstiitzen, ohne mir einfach nur irgendein

Produkt anzudrehen?”

Kommunikationsbriicke
bauen

Mit innovativen Ansatzen liberraschen
Fokus auf Zielgruppen, Bedarf und Nutzen
Mehrwerte statt Produkte

Vertrauen aufbauen

Initialer Uberzeugungs-Gap
-——_————— - = -

Losung

»Ich habe ein liberzeugendes Konzept, mit dem
ich fiir meine Kunden eine transparente, faire
und wirklich individuelle Lésung aufbauen kann.
Aber wie motiviere ich potenzielle Kunden zu
einer Beratung?”




- @

Advision360
Vielen Dank Newsletter

abonnieren.

Bis zum nachsten mal ;) Nichts mehr verpassen

/'v und attraktive
Vorteilsangebote sichern.

*Trustpilot

[
/ visio

Auf Trustpilot

bewerten.

Wir freuen uns uiber lhr
ehrliches Feedback, um
stetig besser zu werden.
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